O que vocé encontrara aqui:

Este checklist foi criado para diagnosticar o nivel de prontiddo da sua empresa para
crescer com a metodologia de Vendarketing, focando em quatro etapas essenciais:
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Por que este Checklist € importante?

Ao passar por essas etapas, voceé terd clareza sobre os pontos fortes e dreas de
melhoria na sua estrategia de vendarketing, permitindo agdes f

crescimento. Este e o passo inicial para dobrar seus resultados ainda neste ano.




