Sua empresa precisa de um

planejamento estratégico “pra ontem"!

Empreender € um caminho desafiador. Posso te dizer, por experiéncia propria, que eu sei como € estar

na linha de frente, tomando decisdes importantes enquanto carrego o peso das metas e do crescimento

(no nosso caso, os nossos, e de nossos clientes, que contam e confiam em nés como outsourcing do que
chamamos carinhosamente de “Vendarketing”).

O Desafio dos Empresdrios Hoje

Recentemente, uma pesquisa com 10,000 empresados trouxe um alerta: mais dametode deles
acredita que ndeo vai baoter ameta de 2025 — & grande parte destes, nem t@m metas definidas.

, lsso moestra uma verdod e dura: sem uma maquina de vendas robusta
" & planejamento clara, & dificll direclonar o negéclo rume oo sucesso,

O Que Este Checklist Oferece

E preciso ter corogem para aprender alge nove, todos os dias e oceitar o fundamento que: Aquie que
vock sabe te trouxe até aqui, mas o que voolk val aprender aqui & o que te levard oo préxdme nikvel.

Com quase duas décoda s de experidéncla em growth sales, reuni aqui as melhores praticas que ajudaram
| empresas come a sua, adcbrmarem e até triplicarem seu foturamentc em mencs de 12 meses. E agora, essas
praticas estho, gratuitamente ao seu alcance.

NGo é Apenas Teoriq, & Agdo & Mensuragdo de Resultados!

Este chedldist nbo & 56 um exercicle de reflexbo — & uma ferramenta pratica para
entender 58 sua empresa st preparada para liderar o mercado.,

i Empresas que ignoram metas cloras & processos definidos arriscom serem ultrapassodas pela concoméncia,

Agora & Hora de Agir J

Dedigue alguns minutos para preencher este checklist.
Ele pode ser a diferenca entre permanecer estagnado
ou escalar seu negdcio para o proximo nivel,

Ao preencher com empenho e verdade, vocé terd clareza do que faz bem, do que pode melhorar
@ como estruturar um planejamento estratégico que impulsione sua empresa ainda este ano.
Lembre-se: a ativagio da sua consciéncia é o primeire estagio para a mudanga.

Vamos construir juntos uma estratégia de “Vendarketing”
que traga previsibilidade, escala e crescimento sustentavel.

Este € O primeiro passo
de uma nova fase

onde crescimento e expansdo
s@o possivels com clareza e direcdo.
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